
Agiles Projektmanagement im Vertrieb
7-Sc�ä�øøp-C�pc¨«�ìøp �ąä ìc�µp««p, �«pĝ�b«p U³ìpøĨĀµ�

V¾µ Jaµ W�ìĨµ�pĘì¨� | Sa«pS¾«Āø�¾µ



Einleitung
Dpä ¨«aìì�ìc�p Pä¾¥p¨øá«aµ: 6 M¾µaøp, 20 Mppø�µ�ì, a³ Eµjp �abø ��ä 
ėpä�pììpµ, Ęaì ��ä Āäìáäąµ�«�c� Ę¾««øpø. A��« �p�÷ø: Sc�µp««, �«pĝ�bp«, 
�¾¨Āìì�päø.

I³ Vpäøä�pb �ìø jaì «pbpµìĘ�c�ø��. Mää¨øp äµjpäµ ì�c� ĘÈc�pµø«�c�, 
KĀµjpµĘąµìc�p øä�«�c�. D�p Zp�ø jpä ìøaääpµ Ja�äpìá«äµp �ìø ė¾äbp�. 
Waì �pĀøp �Āµ¨ø�¾µ�päø, ¨aµµ ³¾ä�pµ ìc�¾µ ąbpä�¾«ø ìp�µ. Dpì�a«b 
bäaĀc�pµ Vpäøä�pbìøpa³ì p�µpµ AµìaøĨ, jpä ³�ø jp³ Tp³á¾ jpä 
³¾jpäµpµ Gpìc�ä�øìĘp«ø Sc�ä�øø �ä«ø.

A��«pì Pä¾¥p¨ø³aµa�p³pµø �ìø ¨p�µp Ra¨pøpµĘ�ììpµìc�a�ø. Eì �ìø p�µ 
áäa�³aø�ìc�pä Wp�, Ā³ ìc�µp««pä ĨĀ «päµpµ, ìc�µp««pä ĨĀ äpa��päpµ 
Āµj ìc�µp««pä Eä�pbµ�ììp ĨĀ «�p�päµ. Søaøø ³¾µaøp«aµ� ĨĀ á«aµpµ, 
ìøaäøpø ��ä ì¾�¾äø Āµj áaììø ĀµøpäĘp�ì aµ. Søaøø ápä�p¨øp LÈìĀµ�pµ ĨĀ 
pµøĘ�c¨p«µ, øpìøpø ��ä HĞá¾ø�pìpµ Āµj ėpäbpììpäø ¨¾µø�µĀ�pä«�c�.

D�pìp C�pc¨«�ìøp Ĩp��ø pĀc�, Ę�p ��ä a��«p Mpø�¾jpµ ¨¾µ¨äpø �µ pĀäp³ 
Vpäøä�pbìa««øa� �³á«p³pµø�päø, ¾�µp ¨¾³á«�Ĩ�päøp Fäa³pĘ¾ä¨ì, ¾�µp 
Oėpä�paj. NĀä jaì, Ęaì Ę�ä¨«�c� �Āµ¨ø�¾µ�päø.



7-Schritte-Checkliste für agiles 
Projektmanagement

Schritt 1: Vision 
definieren

Pä¾b«p³: Waì �ìø jaì 
Kpäµáä¾b«p³? (Ĩ.B. >ZĀ «aµ�p 
Vpä¨aĀ�ìĨĞ¨«pµ")

Z�p«: Mpììbaäpì Z�p« �µ 4 
W¾c�pµ? (Ĩ.B. >30 Ta�p 
ìc�µp««pä")

Eä�¾«�ì¨ä�øpä�Ā³: W�p 
Ę�ììpµ Ę�ä, jaìì pì �p¨«aááø 
�aø?

Schritt 2: User 
Stories schreiben
F¾ä³aø: >A«ì [Ppäì¾µ] ³Èc�øp 
�c� [A¨ø�¾µ], ja³�ø �c� 
[Bpµp��ø]"

Bp�ìá�p«: >A«ì Vpäøä�pb«pä 
³Èc�øp �c� p�µp C�pc¨«�ìøp 
�ąä Abìc�«Āìì�pìáääc�p, 
ja³�ø �c� ¨p�µpµ PĀµ¨ø 
ėpä�pììp."

M�µjpìøpµì 5-10 Sø¾ä�pì 
ìa³³p«µ

Schritt 3: Tasks 
priorisieren

MĀìø-Haėp (³ąììpµ �µ Sáä�µø 
1)

S�¾Ā«j-Haėp (ì¾««øpµ, Ępµµ 
Zp�ø)

N�cp-ø¾-Haėp (Ępµµ a««pì 
aµjpäp �päø��)

Schritt 4: Sprint-
Länge festlegen

1 W¾c�p = ìc�µp«« & �«pĝ�bp«

2 W¾c�pµ = bpĘä�äøpä 
Søaµjaäj

Tpa³ abìø�³³pµ

Schritt 5: Daily 
Standups starten
Tä�«�c�p 15-M�µ-Mppø�µ�ì

Fäa�pµ: Waì �pìøpäµ? Waì 
�pĀøp? B«¾c¨ajpµ?

N¾ø�a««ì aìĞµc�ä¾µ (ė�a 
S«ac¨) �ąä Rp³¾øp-Tpa³ì

Schritt 6: Zwischen-
Reviews 

durchführen
Mid-Sprint

Ha«bĨp�ø-C�pc¨: S�µj Ę�ä ¾µ 
øäac¨?

B«¾c¨ajpµ pµø�päµpµ

���. Pä�¾ä�ø�pì aµáaììpµ

Schritt 7: Sprint-Ende Review & Retro
Ende Sprint

Rpė�pĘ: Waì �abpµ Ę�ä pääp�c�ø? Dp³¾ �ąä Tpa³.

Rpøä¾: Waì Ęaä �Āø? Waì Ęaä ìc�«pc�ø?

Lpìì¾µì �ąä µäc�ìøpµ Sáä�µø µ¾ø�päpµ

Näc�ìøpµ Sáä�µø á«aµpµ

D�pìp ì�pbpµ Sc�ä�øøp b�«jpµ jaì GäĀµj�päąìø pĀäpì a��«pµ Vpäøä�pbìáä¾¥p¨øì. Dpä Sc�«ąììp« «�p�ø �µ jpä W�pjpä�¾«Āµ�: 
Nac� ¥pjp³ Sáä�µø ìøaäøpø ��ä jpµ ZĞ¨«Āì µpĀ, ėpä�p�µpäø pĀäp Pä¾Ĩpììp Āµj «päµø aĀì jpµ Eä�a�äĀµ�pµ. S¾ pµøìøp�ø p�µ 
¨¾µø�µĀ�pä«�c�pä VpäbpììpäĀµ�ìáä¾Ĩpìì, jpä pĀpä Tpa³ �³³pä p���Ĩ�pµøpä ³ac�ø.



Praxisbeispiele: Agil im Vertrieb

Beispiel 1: Lead-Generierung optimieren
Problem: NĀä 5 Lpajì/W¾c�p, QĀ¾øp µ�pjä��

Sáä�µø: 2 W¾c�pµ

A¨ø�¾µ: 3 µpĀp Lpaj-Kaµä«p øpìøpµ (L�µ¨pjIµ, Wpb�µaä, NpøĨĘpä¨)

Eä�pbµ�ì: 2 Kaµä«p �Āµ¨ø�¾µ�päpµ, 15 Lpajì/W¾c�p ìøaøø 5

Näc�ìøpä Sáä�µø: T¾á-2-Kaµä«p ì¨a«�päpµ

Beispiel 2: Vertriebsteam effizienter machen
Problem: ZĀ ė�p« Zp�ø �µ Aj³�µ, Ępµ�� Zp�ø bp� KĀµjpµ

Sáä�µø: 1 W¾c�p

A¨ø�¾µ: CRM-Pä¾Ĩpìì ìøäa��pµ, Tp³á«aøpì �ąä Søaµjaäj-Ma�«ì päìøp««pµ

Eä�pbµ�ì: 5 SøĀµjpµ/W¾c�p Zp�ø-Eäìáaäµ�ì

Näc�ìøpä Sáä�µø: D�pìp Zp�ø �µ KĀµjpµbpìĀc�p ìøpc¨pµ

Warum diese Beispiele 
funktionieren
Bp�jp Fä««p Ĩp��pµ j�p Kpäµáä�µĨ�á�pµ a��«pä Mpø�¾j�¨: 
K«p�µ aµ�aµ�pµ, ìc�µp«« øpìøpµ, aĀì Eä�pbµ�ììpµ 
«päµpµ. Søaøø p�µpµ ápä�p¨øpµ P«aµ �ąä a««p Lpaj-Kaµä«p 
ĨĀ pµøĘ�c¨p«µ, Ępäjpµ jäp� �pøpìøpø. Søaøø jaì �pìa³øp 
CRM-SĞìøp³ Ā³ĨĀ¨äp³áp«µ, Ę�äj ³�ø p�µp³ 
ąbpäìc�aĀbaäpµ Pä¾Ĩpìì bp�¾µµpµ.

Dpä Uµøpäìc��pj ĨĀ³ øäaj�ø�¾µp««pµ AµìaøĨ? Nac� ĨĘp� 
W¾c�pµ �abø ��ä bpäp�øì ³pììbaäp Eä�pbµ�ììp Āµj ¨Èµµø 
pµøìc�p�jpµ, Ę�p pì Ęp�øpä�p�ø. Täaj�ø�¾µp«« Ęąäjpø ��ä 
µ¾c� �µ jpä P«aµĀµ�ìá�aìp ìøpc¨pµ.

Praxis-Tipp: Søaäøpø ³�ø p�µp³ Pä¾b«p³, jaì pĀc� Ę�ä¨«�c� µpäėø. N�c�ø ³�ø jp³ �äÈ÷øpµ, ì¾µjpäµ ³�ø p�µp³, 
jaì ��ä �µ 1-2 W¾c�pµ «Èìpµ ¨Èµµø. Dpä päìøp Eä�¾«� ³¾ø�ė�päø �ąä j�p µäc�ìøpµ Sáä�µøì.



Tools für agiles Projektmanagement
D�p �Āøp Nac�ä�c�ø: I�ä bäaĀc�ø ¨p�µp øpĀäpµ T¾¾«ì, Ā³ a��« ĨĀ 
aäbp�øpµ. D�p ìc�«pc�øp: ZĀ ė�p«p T¾¾«ì ¨Èµµpµ pĀc� 
aĀìbäp³ìpµ. Wä�«ø p�µpì, jaì ĨĀ pĀäpä Tpa³�äÈ÷p Āµj pĀäp³ 
BĀj�pø áaììø, Āµj b«p�bø jabp�.

Daì W�c�ø��ìøp �ìø µ�c�ø jaì T¾¾«, ì¾µjpäµ j�p D�ìĨ�á«�µ, pì 
¨¾µìpãĀpµø ĨĀ µĀøĨpµ. E�µ p�µ�ac�pì Kaµbaµ-B¾aäj ³�ø P¾ìø-
�øì ¨aµµ p��p¨ø�ėpä ìp�µ a«ì p�µp S¾�øĘaäp, j�p µ�p³aµj È��µpø.

Kostenlose Optionen
N¾ø�¾µ: E�µp A««-�µ-Oµp-LÈìĀµ� �ąä N¾ø�Ĩpµ, 
AĀ��abpµ, Daøpµbaµ¨pµ Āµj 
Pä¾¥p¨ø³aµa�p³pµø. F«pĝ�bp« Āµj aµáaììbaä, 
�jpa« �ąä Tpa³ì, j�p ��äp Pä¾Ĩpììp ìp«bìø �pìøa«øpµ 
³Èc�øpµ.

Täp««¾: IµøĀ�ø�ė, ė�ìĀp««, ápä�p¨ø �ąä ¨«p�µp Tpa³ì. 
Däa�-aµj-Dä¾á-Iµøpä�acp ³ac�ø Sáä�µø-P«aµµ�µ� 
ĨĀ³ K�µjpäìá�p«.

Kaµb¾aäj: Oápµ S¾Āäcp, ìp«bìø�p�¾ìøpø, ė¾««p 
K¾µøä¾««p ąbpä pĀäp Daøpµ. Ijpa« �ąä 
jaøpµìc�ĀøĨbpĘĀììøp Uµøpäµp�³pµ.

Ta��a: V¾««Ępäø��p A��«p-P«aøø�¾ä³, ¨¾ìøpµ«¾ì �ąä 
Oápµ-S¾Āäcp-Pä¾¥p¨øp. Mp�ä FpaøĀäpì, pøĘaì 
¨¾³á«pĝpä.

Bezahlte Premium-Tools
J�äa: Dpä K«aìì�¨pä �ąä �äÈ÷päp Tpa³ì. Mäc�ø��, 
abpä aĀc� ¨¾³á«pĝ. L¾�µø ì�c� ab 10+ Ppäì¾µpµ.

AĨĀäp DpėOáì: Iµøp�ä�päø ³�ø M�cä¾ì¾�ø-
Ö¨¾ìĞìøp³. Søaä¨, Ępµµ ��ä bpäp�øì O���cp 365 
µĀøĨø.

Aìaµa: Sc�Èµp BpµĀøĨpä¾bpä�«äc�p, �Āøp 
Ba«aµcp ĨĘ�ìc�pµ FĀµ¨ø�¾µpµ Āµj E�µ�ac��p�ø. 
Vpäøä�pbìøpa³ì «�pbpµ pì.

Kollaboration & 
Kommunikation
M�cä¾ì¾�ø Tpa³ì: Ijpa« �ąä j�p Ĩpµøäa«p 
K¾³³Āµ�¨aø�¾µ �³ a��«pµ Tpa³. NĀøĨø pì �ąä Da�«Ğ 
SøaµjĀáì, Sáä�µø Rpė�pĘì Āµj Rpøä¾ìáp¨ø�ėpµ, Ā³ 
a««p aĀ� jp³ LaĀ�pµjpµ ĨĀ �a«øpµ. D�p Iµøp�äaø�¾µ 
³�ø P«aµĀµ�ì-T¾¾«ì Ę�p P«aµµpä ¾jpä AĨĀäp 
DpėOáì ³ac�ø pì ĨĀä Sc�a«øĨpµøäa«p �ąä j�p 
K¾¾äj�µaø�¾µ.

Die einfachste Lösung
P�Ğì�ìc�pì Kaµbaµ-B¾aäj: Waµj + P¾ìø-�øì + 
Sø��øp. Kp�µp L¾��µ-Pä¾b«p³p, ¨p�µp Uájaøpì, 
¨p�µp Ab«pµ¨Āµ� jĀäc� N¾ø���caø�¾µì.

Däp� Sáa«øpµ: "T¾ D¾", "Iµ Pä¾�äpìì", "D¾µp". Jpjp 
Taì¨ �ìø p�µ P¾ìø-�ø. I³ Da�«Ğ SøaµjĀá bpĘp�ø ��ä 
j�p Zpøøp«. FĀµ¨ø�¾µ�päø ìp�ø Ja�äĨp�µøpµ.

F¾ø¾�äa��päø jaì B¾aäj a³ Sáä�µø-Eµjp �ąä pĀäp 
D¾¨Ā³pµøaø�¾µ.

"Daì bpìøp T¾¾« �ìø jaì, jaì pĀpä Tpa³ øä�«�c� µĀøĨø. N�c�ø jaì ³�ø jpµ ³p�ìøpµ FpaøĀäpì."

E�a« �ąä Ęp«c�pì T¾¾« ��ä pĀc� pµøìc�p�jpø: Søaäøpø ì�³áp«. NĀøĨø µĀä j�p GäĀµj�Āµ¨ø�¾µpµ. EäĘp�øpäø ìáäøpä, Ępµµ ��ä 
³pä¨ø, Ęaì pĀc� �p�«ø. D�p ³p�ìøpµ Tpa³ì ìc�p�øpäµ µ�c�ø aµ ĨĀ Ępµ��pµ, ì¾µjpäµ aµ ĨĀ ė�p«pµ FpaøĀäpì.



Häufige Fehler�und wie du sie vermeidest�
A��«pì Aäbp�øpµ ¨«�µ�ø p�µ�ac�, abpä �µ jpä Päaĝ�ì «aĀpäµ Fa««pµ. D�p �Āøp Nac�ä�c�ø: Faìø a««p ³ac�pµ j�p �«p�c�pµ 
Fp�«pä. D�p µ¾c� bpììpäp Nac�ä�c�ø: S�p ì�µj «p�c�ø ĨĀ ėpä³p�jpµ, Ępµµ ³aµ ì�p ¨pµµø.

Fehler Problem Lösung

ZĀ «aµ�p Sáä�µøì Fppjbac¨ ¨¾³³ø ĨĀ ìáäø, Tpa³ 
ėpä«�päø M¾³pµøĀ³ Āµj F¾¨Āì

1-2 W¾c�pµ �a«øpµ 3 µ�c�ø «äµ�pä. KĀäĨp 
ZĞ¨«pµ päĨĘ�µ�pµ Pä�¾ä�ì�päĀµ�

Kp�µ Da�«Ğ SøaµjĀá Tpa³ ėpä«�päø F¾¨Āì, B«¾c¨ajpµ 
b«p�bpµ Āµpµøjpc¨ø, K¾¾äj�µaø�¾µ 
�p�«ø

Jpjpµ Ta� 15 M�µ, µ�c�ø ėpä�aµjp«baä. 
L�pbpä ¨ąäĨpä a«ì aĀì�a««pµ «aììpµ

ZĀ ė�p«p Sø¾ä�pì áä¾ 
Sáä�µø

N�c�øì Ę�äj �päø��, Tpa³ �äĀìøä�päø, 
¨p�µ Dp³¾ ³È�«�c�

Wpµ��pä = ³p�ä. L�pbpä 3 Sø¾ä�pì ¨¾³á«pøø 
a«ì 10 ĨĀä Hä«�øp

Kp�µp Rpøä¾ìáp¨ø�ėp Fp�«pä Ę�pjpä�¾«pµ ì�c�, Tpa³ «päµø 
µ�c�ø, VpäbpììpäĀµ� ìø¾c¨ø

Jpjp Rpøä¾ päµìø µp�³pµ. 30 M�µ äp�c�pµ 3 
abpä ¨¾µìpãĀpµø jĀäc��ą�äpµ

Sáä�µø-Z�p«p Āµ¨«aä Tpa³ aäbp�øpø �µ ėpäìc��pjpµp 
R�c�øĀµ�pµ, ¨p�µ �p³p�µìa³pä 
Eä�¾«�

E�µ ¨«aäpì Sáä�µø-Z�p« �¾ä³Ā«�päpµ Āµj 
øä�«�c� Ę�pjpä�¾«pµ

Søa¨p�¾«jpä ��µ¾ä�päpµ Übpääaìc�Āµ�pµ a³ Eµjp, �a«ìc�pä 
F¾¨Āì, Nac�aäbp�ø µÈø��

Rpė�pĘì ³�ø Søa¨p�¾«jpäµ 3 Fppjbac¨ �äą� 
p�µ�¾«pµ, µ�c�ø ìáäø

1

Der "Wasserfall in Sprints"-Fehler
I�ä µpµµø pì "a��«", á«aµø abpä øä¾øĨjp³ a««pì ė¾ä�pä jĀäc� Āµj äµjpäø µ�c�øì ³p�ä. Daì �ìø ¨p�µ A��«p, 
ì¾µjpäµ Waììpä�a«« �µ 2-W¾c�pµ-Häáác�pµ.

Fix: Jpjpä Sáä�µø jaä� Pä�¾ä�ø�pì µpĀ ìpøĨpµ. F«pĝ�b�«�øäø �ìø jpä Kpäµ, µ�c�ø jaì Labp«.

2

Der "Alles muss perfekt sein"-Fehler
I�ä aäbp�øpø p�µpµ Sáä�µø «aµ� aµ p�µpä LÈìĀµ�, abpä Ĩp��ø µ�c�øì, Ęp�« pì µ¾c� µ�c�ø ápä�p¨ø �ìø. A��«p 
bpjpĀøpø: Fäą� Ĩp��pµ, �äą� «päµpµ.

Fix: "D¾µp" �p�÷ø "µĀøĨbaä", µ�c�ø "ápä�p¨ø". 80% QĀa«�øäø �ìø ¾�ø �pµĀ� �ąä jpµ päìøpµ Sáä�µø.

3

Der "Wir machen nur die Methoden"-Fehler
Da�«Ğ SøaµjĀáì? C�pc¨. Sáä�µøì? C�pc¨. Abpä ¨p�µpä ėpäìøp�ø, ĘaäĀ³. R�øĀa«p ¾�µp Vpäìøäµjµ�ì ì�µj 
Ępäø«¾ì.

Fix: Eä¨«ääø jaì "WaäĀ³" ��µøpä ¥pjp³ E«p³pµø. Tpa³ ³Āìì Pä�µĨ�á�pµ ėpäìøp�pµ, µ�c�ø µĀä Pä¾Ĩpììp 
bp�¾«�pµ.

Dpä �äÈ÷øp Fp�«pä? AĀ��pbpµ µac� jp³ päìøpµ Sáä�µø. A��«pì Aäbp�øpµ �ą�«ø ì�c� aµ�aµ�ì Āµ�pĘ¾�µø aµ. Gpbø pĀc� 
³�µjpìøpµì 3-4 Sáä�µøì Zp�ø, bpė¾ä ��ä Āäøp�«ø. D�p Ma��p pµø�a«øpø ì�c� �µ jpä W�pjpä�¾«Āµ�.



Abschluss: Dein Start
GpµĀ� T�p¾ä�p. JpøĨø Ę�äj'ì ¨¾µ¨äpø. I�ä �abø j�p 
C�pc¨«�ìøp, ��ä ¨pµµø j�p Fp�«pä, ��ä Ę�ììø, Ę�p pì �p�ø. 
Waì ¥pøĨø Ĩä�«ø: Anfangen.

N�c�ø ³¾ä�pµ. N�c�ø µäc�ìøp W¾c�p. D�pìp W¾c�p. 
A��«pì Pä¾¥p¨ø³aµa�p³pµø «päµø ³aµ µ�c�ø jĀäc� Lpìpµ, 
ì¾µjpäµ jĀäc� Mac�pµ. Dpä päìøp Sáä�µø Ę�äj �¾«áä��. 
Dpä ĨĘp�øp bpììpä. Ab jp³ jä�øøpµ «äĀ�ø pì.

01

Ein kleines 
Vertriebsproblem 
wählen
N�c�ø jaì �äÈ÷øp, µ�c�ø jaì Ę�c�ø��ìøp 
3 ì¾µjpäµ p�µpì, jaì ��ä �µ 1-2 
W¾c�pµ «Èìpµ ¨Èµµø. ZĀ³ Bp�ìá�p«: 
"Eäìø�pìáääc�p ìøäĀ¨øĀä�päpµ" ¾jpä 
"F¾««¾Ę-Āá-Pä¾Ĩpìì bpìc�«pĀµ��pµ"

02

Sprint Planning 
durchführen
B«¾c¨ø 60 M�µĀøpµ �³ Ka«pµjpä. Tpa³ 
ĨĀìa³³pµbä�µ�pµ. Sáä�µø-Z�p« 
jp��µ�päpµ, Uìpä Sø¾ä�pì ìc�äp�bpµ, 
Taì¨ì áä�¾ä�ì�päpµ. Fpäø��.

03

Daily Standup-Kadenz 
setzen
G«p�c�p Zp�ø, ¥pjpµ Ta�, 15 M�µĀøpµ. 
M¾ä�pµì Ā³ 9:00 �Āµ¨ø�¾µ�päø �Āø. 
E�µøäa� �µ a««p Ka«pµjpä. N�c�ø 
j�ì¨Āø�päpµ, µ�c�ø ėpäìc��pbpµ 3 
jĀäc�Ĩ�p�pµ.

Danach: Durchziehen für mindestens 3 
Sprints, dann bewerten.
Nac� jäp� Sáä�µøì ³ac�ø ��ä p�µp �ä¾÷p Rpøä¾ìáp¨ø�ėp: Waì �aø �Āµ¨ø�¾µ�päø? Waì µ�c�ø? W�p �ą�«ø ì�c� jaì Tpa³? 
Wp«c�p Pä¾b«p³p ĘĀäjpµ �p«Èìø? Daµµ pµøìc�p�jpø ��ä: Wp�øpä³ac�pµ, aµáaììpµ ¾jpä äµjpäµ.

"A��«p �ìø ¨p�µ Pä¾¥p¨ø. Eì �ìø p�µp Ha«øĀµ�. Uµj Ha«øĀµ�pµ pµøĘ�c¨p«ø ³aµ jĀäc� W�pjpä�¾«Āµ�."

Noch Fragen? Brauchst du Unterstützung?
A��«pì Pä¾¥p¨ø³aµa�p³pµø �³ Vpäøä�pb Ā³ĨĀìpøĨpµ �ìø p�µ�ac�pä ³�ø p�µp³ pä�a�äpµpµ Paäøµpä aµ jp�µpä 
Sp�øp. SaleSolution ĀµøpäìøąøĨø Vpäøä�pbìøpa³ì jabp�, a��«p Mpø�¾jpµ áäa�³aø�ìc� Āµj Ę�ä¨Āµ�ìė¾«« ĨĀ 
�³á«p³pµø�päpµ.

W�ä �p«�pµ j�ä bp� Sáä�µø-Dpì��µ, Tpa³-C¾ac��µ� Āµj jpä AĀìĘa�« jpä ä�c�ø��pµ T¾¾«ì �ąä jp�µp ìápĨ���ìc�p 
Vpäøä�pbìì�øĀaø�¾µ.

Jan Wiszniewski

E-Ma�«: info@salesolution.eu

M: +49 (0) 175-550 4291

www.salesolution.eu
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